Plattformen + Strategien

Social
Media

Instagram

e Vorteile: Visuelle Plattformm mit hoher
Interaktionsrate, ideal fur Marken, die
asthetisch ansprechende Inhalte
prdsentieren mochten.

* Marketingstrategie: Teilen Sie hochwertige
Bilder und Videos, verwenden Sie relevante
Hashtags, um Ihre Reichweite zu erhohen,
nutzen Sie Instagram Stories und reels fur
authentischen Content, engagieren Sie sich
mit Inrer Community durch Kommentare
und Direktnachrichten, und nutzen Sie
Instagram Ads far gezielte

Werbekampagnen. [<

> TikTok

e Vorteile: Beliebte Plattform fur kurze,
unterhaltsame Videos, ideal fur eine
jungere Zielgruppe und virales
Marketing.

* Marketingstrategie: Erstellen Sie
unterhaltsame und kreative Videos,
verwenden Sie Trends und Hashtags,
um lhre Reichweite zu erhdéhen,
beteiligen Sie sich an Challenges und
Duets, arbeiten Sie mit Influencern
zusammen, um lhre Marke zu férdern,
und nutzen Sie TikTok Ads fur gezielte

Werbekampagnen. .
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Plattformen

Social
Media

Facebook

e Vorteile: Groldte Social-Media-
Plattformrn mit breiter Reichweite,
vielfaltigen Zielgruppen und
umfangreichen Werbemaoglichkeiten.

e Marketingstrategie: Erstellen Sie eine
Facebook-Seite fur Ihr Unternehmen,
teilen Sie regelmaliig relevante Inhalte,
interagieren Sie mit Ihrer Zielgruppe
durch Kommentare und Nachrichten,
nutzen Sie bezahlte Werbeanzeigen fur
gezielte Kompagnen und verwenden
Sie Facebook-Gruppen, um eine
engagierte Community aufzubauen.

f

YOUTUBE

e \orteile: Grofdte Video-Plattform mit

hoher Reichweite und Engagement,
ideal fur die Préisentation von
Produkten, Tutorials und Storytelling.

Marketingstrategie: Erstellen Sie
hochwertige Videos, optimieren Sie lhre
Inhalte fur die Suche, verwenden Sie
aussagekraftige Thumbnails und
Beschreibungen, fordern Sie lhre Videos
Uber andere Social-Media-Plattformen,
engadgieren Sie sich mit Ihrer
Community durch Kommentare und
Likes, und nutzen Sie YouTube Ads far

Werbekampagnen.
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Plattformen

Social
Media

Twitter

e Vorteile: Echtzeit-
Kommunikationsplattform, ideal fur
schnelle Updates, Kundenservice
und Interaktionen mit der Zielgruppe.

e Marketingstrategie: Teilen Sie kurze
und pragnante Tweets, reagieren Sie
schnell auf Erwdhnungen und
Direktnachrichten, verwenden Sie
Hashtags, um lIhre Reichweite zu
erhohen, engagieren Sie sich in
Unterhaltungen und Diskussionen,
und nutzen Sie Twitter Ads fur
Promoted Tweets und Trends.

L 4

LinkedIn

e Vorteile: Berufsorientierte Plattform mit

einem Fokus auf B2B-Marketing, ideal
far die Lead-Generierung, Networking
und Inhalte im Business-Bereich.

Marketingstrategie: Erstellen Sie ein
professionelles Unternehmensprofil,
teilen Sie branchenrelevante Artikel und
Updates, vernetzen Sie sich mit
potenziellen Kunden und Partnern,
nutzen Sie LinkedIn Pulse fur Thought
Leadership-Inhalte, und verwenden Sie
LinkedIn Ads fur gezielte B2B-
Werbekampagnen.



Plattformen

Social
Media

Pinterest

e Vorteile: Visuelle Suchmaschine fur
Inspiration und Entdeckungen, ideal far
Lifestyle-, Mode- und Design-Marken.

e Marketingstrategie: Erstellen Sie
dsthetische Pins, organisieren Sie lhre
Boards nach Themen, verwenden Sie
Keywords in Ihren Beschreibungen,
flgen Sie Links zu Ihren Welsites hinzu,
um den Traffic zu erhdhen, engagieren
Sie sich mit anderen Nutzern durch
Repins und Kommentare, und nutzen

Sie Pinterest Ads fur gezielte
Werbekampagnen.

g Shapchat

» Vorteile: Instant-Messaging-Plattform
mit visuellen Inhalten, ideal fur zeitlich
begrenzte Angebote, Storytelling und
die Interaktion mit jungeren
Zielgruppen.

* Marketingstrategie: Teilen Sie kurze,
kreative Snaps und Stories, nutzen Sie
Geofilter und Lenses, um Ihre Marke zu
férdern, veranstalten Sie exklusive
Events und Gewinnspiele fur lhre
Follower, und verwenden Sie Snapchat
Ads fur gezielte Werbekampagnen.




Plattformen

Social
Media

o WhatsApp

» Vorteile: Beliebte Messaging-App mit
einer grofden Anzahl von Nutzern, ideal
far direkte Kommmunikation,
Kundenbetreuung und Gruppenchats.

e Marketingstrategie: Erstellen Sie einen
WhatsApp-Broadcast oder eine
Business-Nummer, um mit Kunden zu
kommunizieren, senden Sie
personalisierte Nachrichten und
Angebote, bieten Sie Kundenservice
uber WhatsApp an, und nutzen Sie
WhatsApp-Status far zeitlich begrenzte
Werbeaktionen.

10 Reddit

e Vorteile: Community-basierte Plattform
mit themenspezifischen Unterforen
(Subreddits), ideal fur Diskussionen,
Fragen und den Austausch von
Inhalten.

* Marketingstrategie: Werden Sie aktiver
Teil der relevanten Subreddits, teilen Sie
nutzliche Informationen und
Ratschldge, beantworten Sie Fragen
und bieten Sie Mehrwert, vermeiden Sie
aufdringliche Werbung und
Selbstwerbung, und nutzen Sie
gelegentlich Werbeanzeigen, um lhre

Zielgruppe zu erreichen.
AVA
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